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1. Introduccion.

Coste es la medida y valoracion del consumo realizado o previsto por la aplicacion
racional de los factores productivos para la obtencion de un producto, trabajo o servicio.

Cuando nos referimos a los costes de produccion, hablamos de las cantidades de los
factores utilizados en los procesos técnicos de produccién, no de los costes totales de la
empresa. Estos costes, expresados en términos monetarios, equivalen a los gastos necesarios
para la adquisicion de los factores que se aplican al proceso de produccion.

La rentabilidad es el mejor indicador del desempefio de una empresa, porque refleja el
resultado de todas las funciones de la empresa y de esta manera también indica la eficacia con
la que los productos se convierten en resultados.

Rentabilidad = Cantl'dad de poductos _ Precio de venta _ Ingresos
Cantidad de recursos Coste Gastos

Por lo tanto, para aumentar la rentabilidad habra que aumentar los ingresos o disminuir
los costes. Para aumentar los ingresos sera necesario elevar el precio de venta, el cual suele
venir determinado por el mercado de libre competencia y por lo tanto es poco controlable por
la empresa, o disminuir los costes.

Por lo tanto, el conocimiento y control del coste, el cual tiene una importancia capital en
la rentabilidad de una empresa, es una variable sobre la cual puede ejercer la empresa una
influencia mas directa, aunque no todos los elementos integrantes del coste final del producto
pueden ser controlados (tarifas energéticas, convenios de personal...).

La influencia de la empresa se centrard sobre todo en procurar una utilizacion mas
racional de los factores, que redunde en un menor coste por unidad de producto elaborado.

2. Clasificacion de costes.

Atendiendo a su naturaleza y al criterio de clasificacidon que se elija, tenemos los
distintos tipos de costes:

e Segun su relacidn con respecto a las variaciones del volumen de produccion.

¢ Costes fijos: Son los costes en los que incurre una empresa independientemente del
nivel de produccién, dentro de ciertos limites. Hay que comentar que este coste sélo es
invariable en relaciéon con un periodo dado y a un cierto nivel de actividad o intervalo.

¢+ Costes variables: Son en los que incurre la empresa para alcanzar un determinado
nivel de produccion.

¢ Costes totales: Es la suma de los costes fijos y variables para un volumen de
produccion determinado.

Todos estos costes, divididos por la cantidad de unidades producidas, nos dan los
respectivos costes medios o unitarios.

e Segun su imputacién.
¢+ Costes directos: Son los que inciden de una manera clara en un determinado producto
(materias primas, mano de obra...).

¢ Costes indirectos: Son los que no se pueden asociar de manera clara a un
determinado producto (impuestos, gastos administrativos...).
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e Segun el tiempo:

¢+ Costes a corto plazo: Son aquellos que no se pueden modificar en un periodo de
tiempo suficientemente breve.

¢+ Costes a largo plazo: Son los que se pueden modificar en un periodo de tiempo lo
suficientemente largo.

e Segun se puedan asociar o no al proceso productivo:

¢+ Costes operativos o de produccion: Son aquellos directamente relacionados con el
proceso de produccion o fabricacidn (los que tratamos en este apartado).

El coste de produccion estd compuesto por tres elementos principales.

- Material directo (materias primas).
- Mano de obra directa.
- Gastos de fabricacion indirectos.

La combinacion de materiales directos y mano de obra directa forma el coste directo,
mientras que la combinacion de mano de obra directa y gastos indirectos de
fabricacion proporciona el denominado coste de conversion.

¢+ Costes no operativos: Son los que existen una vez terminado el proceso de
produccion (comercializacion, distribucion...).

¢ En los procesos de produccién multiple y conjunta (cuando en el proceso se producen mas
de un producto o como consecuencia de la elaboracion de uno se originan otros,
respectivamente) existen dos tipos de costes:

¢+ Costes comunes o conjuntos: Son los ocasionados en la fase del proceso comdn a
los diferentes productos.

¢+ Costes autonomos: Corresponden a la fase del proceso especifico de cada uno de los
distintos productos.

Este criterio de clasificacidon se marca con referencia a la separacién entre la fase
comun del proceso y la fase diferenciada.
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3. La formacion del coste.

Para planificar y controlar la produccion es necesario conocer la formacion del coste de
la empresa, mediante un adecuado disefio de un sistema de medida y valoracion de los
factores consumidos, inventarios y productos realizados.

Asi, el coste de un producto es el resultado escalonado de agregar los costes sucesivos,
partiendo del denominado coste basico o directo (coste de mano de obra, materias primas y
energia). Este coste basico o directo se puede cuantificar y asignar de manera fiable a un
producto.

Sin embargo, existen costes que no pueden ser asignados de manera directa a un
producto concreto, son los costes indirectos o gastos industriales (direccién técnica de
produccion, costes de mantenimiento y conservacion...).

Afiadiendo estos gastos industriales a los costes directos del producto tendremos los
costes operativos o industriales del mismo, que son los asociados al proceso de
produccion.

De esta manera, si a estos costes industriales les afiadimos los gastos financieros
(costes generales de administraciéon y venta) tendriamos el coste de explotacién. Si de nuevo
afladiéramos los costes de los recursos propios, obtendriamos el coste economico o de
empresa.

Si la empresa obtuviese un resultado positivo, estaria logrando un beneficio econdmico

extraordinario o puro. En la siguiente figura se puede observar una representacién grafica de
la formacién de los costes.
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4. Evolucion de los costes en funcion de la produccion.

Existen diferentes tendencias que pueden seguir los costes totales en relacidon con el
nivel de produccion de la empresa (recordemos que los costes fijos no varian con el nivel de
produccion, aunque siempre dentro de un periodo determinado, ya que a largo plazo todos los
costes de la empresa son variables).

e Trayectoria lineal: En esta trayectoria los costes serian proporcionales al volumen de
produccion, si no existieran los costes fijos.

e Trayectoria concava: Los costes totales aumentan con la produccion, pero se trata de un
incremento decreciente.

e Trayectoria convexa: Aumentan los costes totales al crecer la produccion, pero los costes
crecen mas rapidamente que el volumen de produccion.

e Trayectoria mixta: Es concava hasta un volumen determinado y convexa a partir de éste.
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5. Variaciones del nivel de los costes de produccion.

Los costes de produccion o fabricacién de una empresa pueden variar por aspectos muy
diversos, llevando a la empresa u una nueva funciéon de produccion. Entre esas causas
podemos nombrar:

Variaciones en el precio de los factores.

Cambios cualitativos en los equipos.

Cambios en los materiales o en la mano de obra.

Modificaciones en los programas de produccion, tipo y cantidad de productos.
etc.

* & & o o

Asi, la empresa puede adaptarse a estos cambios de manera muy diferente.
Por ejemplo, ante un cambio en el precio de los factores se podria reaccionar:

Modificando el proceso de produccidn.

Introduciendo variaciones en la cantidad de los factores.

Introduciendo variaciones en el tiempo o intensidad de utilizacién de los factores.
etc.

* & o o

La eleccidn de la forma de adaptarse depende de:

Los objetivos que se fijen.

El plazo sefialado a dichos objetivos.

Posibilidades de adaptacion técnica que disponga la empresa.
etc.

* & o o

Siempre hay que tener presente que el objetivo es la optimizacién de los costes, es
decir, conseguir el menor coste para un volumen de producciéon dado, lo cual se consigue
cuando la relacion entre productividades marginales de los factores variables es proporcional a
la relacion entre los precios de dichos factores.

Por productividad marginal de un factor entendemos la razén entre el incremento de

produccion experimentado al aumentar el consumo de ese factor y el incremento de ese
mismo factor aplicado.
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6. Relacion costes fijos — grado de ocupacion.

El analisis de la ocupacion y de los costes fijos es del mayor interés en el estudio de los
factores que influyen en el nivel de costes de una empresa.

Para un periodo determinado, el grado de ocupacion viene definido por el siguiente
cociente:

Cantidad producida
Capacidad de produccion

Gradode ocupacion=

Los costes fijos se originan porque algunos factores de produccién, como los equipos,
no son divisibles. Dichos costes fijos pueden cubrir las necesidades cualquiera que sea el grado
de ocupacidon, aunque la cantidad producida iguale a la capacidad de produccién. Estamos
hablando en este caso de costes fijos absolutos.

Sin embargo, otros costes fijos sélo satisfacen la necesidad de su aplicacion
dentro de un intervalo de ocupacion determinado. En este caso podriamos diferenciar
entre costes fijos no utilizados (o costes de marcha en vacio) por oposicion a los costes
fijos utilizados.

De esta manera, si el grado de ocupacion es ceros todos los costes fijos seran no

utilizados, mientras que al aumentar el grado de ocupaciéon aumentan los costes fijos utilizados
y disminuyen simultdneamente los costes de marcha en vacio.
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7. Los costes en la contabilidad analitica.

Desde el punto de vista de la contabilidad, el interés de la misma se centra en los
costes historicos como valoracién monetaria de los consumos que han sido efectivamente
necesarios para la obtencidn de los productos o los servicios.

Asi, cuando clasificamos los costes empresariales podemos tomar como base:

- La naturaleza de los elementos del coste.

- Las funciones de la empresa: aprovisionamiento, transformacidén, comercial, etc.
- Las areas de responsabilidad.

En razén de los objetivos concretos que tiene asignada la contabilidad, como
instrumento de gestion, puede hacerse otra clasificacion de los costes:

- Evaluacién de inventarios y determinacion de resultados: costes de produccion,
costes de distribuciéon, costes unitarios, costes totales.

- Planificacion y control: costes variables, costes fijos, costes controlables, costes no
controlables.

El interés de la informacion que sobre los costes nos da la contabilidad se pone de
manifiesto al considerar su utilidad en orden a conseguir tres propdsitos fundamentales:

- Comunicar informaciéon sobre los planes de actuacién, facilitando la comprension de
los objetivos, los métodos y las limitaciones que resultan de las decisiones
empresariales.

- Contribuir a la motivaciéon de los agentes de la organizacion, especialmente cuando
los costes estan relacionados con las decisiones adoptadas por responsabilidades
personales (centros funcionales).

- Evaluar las realizaciones y establecer las diferencias entre las previsiones y lo
realmente alcanzado.

7.1. Comparacion de los costes reales con las previsiones.

La contabilidad de costes tiene una finalidad de control, para lo cual debe resaltar el
importe de cada uno de los elementos constitutivos de los costes. Para que ese control sea
efectivo es necesario que exista una norma que permita medir los resultados reales en
comparacion con las previsiones. Esta norma se identifica como un estandar o un coste
estandar.

Es decir, se trata de calcular por adelantado una cifra adecuada para cada uno de los
elementos constitutivos del coste de un producto o servicio. Dicho sistema de costes estandar
se basa en la observacién sistematica, la experimentacién, la medicién y la planificacion.

Cabe distinguir entre estandares basicos, que son los que no cambian durante un
largo periodo de tiempo y por lo tanto Utiles para el analisis de variaciones a largo plazo, y los
estandares corrientes, que estan sujetos a revisiones frecuentes con el fin de reflejar
cualquier cambio en los procesos de produccion o en los precios de los factores.

La comparacién de estas cifras con las obtenidas en la realidad permite destacar las
causas de las variaciones y medir el grado de progreso que se puede realizar.

A continuacion mostramos los procedimientos de calculo de esas variaciones y su
descomposicion en los respectivos componentes:

www.laformacion.com - www.libroelectronico.net 9




Los costes en la produccidn

Luis Arencibia Sanchez

e Desviaciones en los costes directos de materiales.

- Desviacion en la cantidad:

Desviacion en el precio:

- Desviacién en cantidad y precio:

k(G -C,)
C.-(R-P)
(B -PR)(C-C,)

(siendo P = precio unitario, C = cantidad; y los subindices e = dato estandary r

= dato real).

Esta desviaciones se muestran en la siguiente figura (que considera
las desviaciones como desfavorables) y es de aplicacion también en las

desviaciones de la mano de obra.

VARIACION EN PRECIO: DESVIACION MIXTA
C. x (P,—P) (C,—C) x (P,.—P)
T DESVIACION
P, EN CANTIDAD
P,
l | P, X (C,—C.)
Ce

C:

e Desviaciones en los costes directos de mano de obra.

- Desviacién en el tiempo de trabajo:

Desviacion en el salario:

Desviacién en tiempo y salario:

(7.-7)-

5.-(1
7;.(Sr_

T)
S,)
(

S.-3S,)

(siendo S = salario por unidad de trabajo, T tiempo de trabajo)

e Las desviaciones en los costes indirectos son mas complicadas de determinar,
distinguiéndose su descomposicion en tres aspectos:

- Desviaciones en gastos variables.

- Desviaciones en gastos fijos.
Desviaciones en productividad.
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8. Asignacion de costes a los productos.

8.1. Clases de productos.

Como consecuencia de un proceso productivo se obtienen los siguientes productos:
e Productos principales: Constituyen el objeto principal de explotacion de la
empresa.
e Subproductos: no constituyen el objeto principal de explotacién y generalmente su
valor de realizacién es muy inferior a los primeros.
e Otros:
- Residuos: Son partes de los materiales empleados que se desprenden de un
proceso productivo.
-  Imperfectos: Son aquellos que no superan el control de calidad y son
nuevamente procesados para subsanar las deficiencias.
- Defectuosos: Son aquellos que no pueden ser reprocesados, pero
susceptibles de comercializarse.
- Inservibles: son productos terminados que no pueden ser ni procesados ni
vendidos.

8.2. Asignacion de costes operativos a los productos.

8.2.1. Asignacion de costes operativos a los productos principales.

Entre los dos tipos de costes en la produccion conjunta o multiple, la asignacion de los
costes auténomos o especificos de un producto no presenta ninguna dificultad, ya que son
directamente identificables.

Sin embargo, el problema se plantea al asignar a cada producto su parte
correspondiente de los costes conjuntos o comunes, ya que es preciso determinar el valor de
los factores que se han empleado en elaborar cada producto.

Existen tres métodos mas usualmente empleados.

e Método de la utilizacién o uso. Consiste en la asignacion de los costes conjuntos
tomando como referencia una unidad fisica de medida (nimero de unidades...).

e Método de la capacidad de absorcion. Consiste en asignar los costes conjuntos a
los productos en funcion de su valor de realizacién de mercado.

e Método de los costes alternativos. Este método consiste en asignar los costes
conjuntos proporcionalmente al beneficio obtenido. Asi, si dos productos conjuntos A
y B valen respectivamente en el mercado 70 y 50, y sus costes conjuntos son 100,
el beneficio producido sera de 120 - 100 = 20.

De esta manera, el reparto proporcional seria:

producto A= 20 70=11,67
120

producto B = 20 -50=28,33
120
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8.2.2. Asignacion de costes operativos a los subproductos.
Se siguen los siguientes criterios:

e Criterio de actuacion basado en los costes auténomos y comerciales de los
subproductos vendidos.

Se aplica este criterio cuando los subproductos tienen valores minimos, teniendo en
cuenta lo siguiente:

- Los subproductos no recibiran ninguna asignacion del coste que ha existido
en el proceso conjunto, y solo se les asignan los costes existentes a partir del
punto de separacion.

- Ademas no se asignara ningun coste a los subproductos hasta que no se
proceda a su venta, llevandose Unicamente un control fisico de ellos.

- Al vender un subproducto, la diferencia entre su valor de mercado y su coste
asignado constituira el ingreso neto del subproducto, pudiéndose tratar como
sigue:

- Como un menor coste final de coproducto vendido.
- Como un ingreso mas de la explotacion.
- Como un ingreso ajeno a la explotacién.

e Criterio de asignacion basado en los costes auténomos y comerciales de los
subproductos obtenidos.

La diferencia con el método anterior radica en que:

- Con este método no se exige que los subproductos se hayan vendido para
asignarles los costes, simplemente que se hayan producido.

- Con este método se considera como ingreso tanto el de los subproductos
vendidos como el de los producidos que aln se encuentran en el almacén
(ingresos realizables). Este punto presenta un conflicto al contravenir el
principio de realizacién de ingreso.

- Se calcula el ingreso neto como diferencia entre el valor de mercado y el
coste asignado a los subproductos obtenidos.

- El ingreso neto de los subproductos disminuira el coste de fabricacién de los
productos elaborados.

8.2.3. Asignacion de costes operativos a otros productos.
e Deshechos:

- No se les asignan ni costes conjuntos ni auténomos.
- Sblo se les asignan costes de comercializacion.

e Desperdicios:

- No se les asignan ni costes conjuntos ni auténomos.
- Su coste de eliminacidn se llevara a la cuenta de explotacion.
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e Productos imperfectos:

- Si los podemos clasificar como subproductos, se sumara a su coste total el
correspondiente al reprocesamiento, tratdndoles posteriormente como tal
subproducto.

- si lo consideramos como productos terminados, hay que sumar a su coste de
produccion el coste correspondiente al proceso auténomo de su reparacion.

e Productos defectuosos:

- El criterio de asignacién basado en los costes autonomos y comerciales de los
subproductos vendidos.

e Productos inservibles:

- Disminuyen los resultados de explotacion del periodo en que se producen por
la cuantia correspondiente a su coste mas todos los costes asignables a su
eliminacion.

8.3. Métodos de asignacion de costes totales.

Existen tres métodos de representacion y asignacion contable de los costes:
- el método del coste directo o Direct-Costing.
- el método del coste completo o Full-Costing
- el método de imputacion racional.

8.3.1. El método del coste directo.

Dicho método establece que los costes directos de materiales y de mano de obra mas
los gastos de fabricacién variables forman el coste del producto, considerando todos los demas
costes de produccién como costes del periodo.

Este método se caracteriza por separar costes fijos y costes variables, de manera que al
producto solo se le aplican los costes variables (ya sean directos o indirectos), atribuyendo los
costes fijos al periodo.

Es decir, considera que las cargas fijas o de estructura de una empresa no constituyen
un coste industrial del producto final, imputandolas directamente a los resultados de
explotacion.

De esta manera el método del coste directo se denomina también método de los costes
variables o del coste marginal.

Los puntos fundamentales del método del coste directo son:

e Solo considera como costes del producto los costes variables.

e Los costes fijos son considerados como costes del periodo contable al que se
aplican.

e Los costes fijos se excluyen de la valoracion industrial de los productos finales.

e El coste variable unitario, que viene dado por el cociente del coste variable de
fabricacion entre el nimero de unidades producidas es constante, mientras que el
coste fijo es decreciente en relacion al nUmero de unidades producidas.
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La diferencia entre el ingreso total de un producto y sus costes directos variables
constituye el margen bruto total.

El margen bruto unitario serd la diferencia entre el precio unitario de un producto
en el mercado y su coste medio variable en dicho mercado.

El margen neto de un producto vendra constituido por la diferencia entre el
margen bruto del producto y sus costes fijos.

El resultado del ejercicio es la suma del margen neto de los productos y de los
resultados atipicos y extraordinarios.

Las ventajas de este método son:

Permite calcular los beneficios provisionales de forma inmediata.

Permite identificar la participacion relativa de cada producto en los resultados de la
empresa.

Permite calcular el umbral de rentabilidad (punto muerto) y orientar la politica de
precios.

Facilita la toma de decisiones en los distintos centros analiticos de coste, en lo
referido a la optimizacidn de los costes controlables por sus directivos.

Posibilita |a seleccion de los productos y mercados mas rentables.

Evita la arbitrariedad en la que se incurre al intentar distribuir los costes fijos entre
los productos fabricados en un periodo.

Los inconvenientes de este método son:

Es inadecuado para determinar los costes de los productos en explotaciones con
programas de produccion diferenciados.

Complica el reparto de los costes conjuntos.

Puede conducir a un falseamiento de los costes de los centros analiticos, al no tener
en cuenta sus cargas de estructura.

Valora las existencias a coste variable, luego éstas aparecen infravaloradas.

Para evitar estas desventajas, se ha desarrollado el método del coste directo
evolucionado, el cual aplica al coste de los productos no solamente sus costes
variables directos, sino también sus costes fijos especificos.

Por lo tanto, el método del coste directo podria resumirse asi:

QUuhwWNE=

Analisis de los costes variables operativos del producto.

Analisis de los costes variables no operativos del producto.

Determinacion de los ingresos.

Calculo del margen bruto del producto.

Analisis de los costes fijos especificos de cada producto.

Calculo de la aportacidon por productos y familias de productos, teniendo en cuenta
lo siguiente:

- La aportacién por producto es la diferencia entre el margen de cada producto
y sus costes fijos especificos.

- La aportacion por familia de productos es la diferencia entre el total de las
aportaciones y el total de los costes fijos propios de cada familia de
productos.
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8.3.2. El método del coste completo.

El método del coste completo trata de absorber, aplicandolo al producto, el maximo
posible de partidas de coste que puedan cuantificarse y sean asignables.

De esta manera, el coste total de fabricar y vender un producto sera la suma de todos
los costes; operativos y no operativos, directos o indirectos, fijos o variables.

Ventajas:

- Permite comparar el coste final de un producto con su precio de venta y medir
consecuentemente su rentabilidad.

- Ofrecer una valoracion real de los inventarios permanentes de productos terminados
y de productos en curso.

Inconvenientes;

- No ofrece una informacion adecuada para tomar ciertas decisiones como la de dejar
0 no de fabricar un determinado producto.

- No suministra la informacidon necesaria para establecer una correcta politica de
precios.

- Contempla el coste medio del producto para un nivel determinado de actividad, y
sabemos que la variacidon de la actividad tiene diferente influencia en los distintos
costes que componen el coste total final del producto.

Por lo tanto la diferencia fundamental entre el método del coste completo y el método
del coste directo radica en el tratamiento de los costes fijos, ya que el primero incorpora al
producto su parte alicuota de esos costes fijos, mientras que el segundo los imputa
directamente a resultados de explotacion.

8.3.3. El método de imputacion racional.

Este método se basa en el supuesto que los costes fijos o de estructura son el resultado
de la prevision a largo plazo hecha por las empresas sobre el volumen de produccion que
fabricara en el horizonte previsional.

Con este método los costes fijos se imputan a la produccién del periodo, en relacién
directa con la capacidad de producciéon empleada realmente.

La diferencia, en concepto de coste de subactividad, se carga al resultado del periodo.
Si la actividad real es superior a la normal, se recogera un beneficio eventual en concepto de
sobreactividad; si la actividad real es menor que la normal, la diferencia se imputa al resultado
del periodo como un coste de subactividad.

De esta manera, las cargas fijas se imputan solamente en la relacién:

Nivel de actividadreal
Nivel de actividad normal

Este método implica en la practica los siguientes aspectos:
e Concretar la cuantia de los costes fijos.

e Determinar el nivel normal de actividad, para el cual determinaremos los siguientes
conceptos:
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- Capacidad tedrica: es la que corresponde a la utilizacion plena de las
instalaciones.

- Capacidad real: es la que corresponde a la realidad del proceso productivo,
teniendo en cuenta todas las interrupciones.

- Capacidad normal: es la que viene determinada por el efectivo nivel de venta de
los productos en el mercado.

8.3.4. Comparacion método del coste directo — método del coste completo.

La diferencia fundamental esta en el tratamiento de los costes fijos. Esta diferencia se
pone de manifiesto en la valoracion del inventario y en el resultado antes de impuestos.

Por el método del coste directo se eliminan de los productos los costes de los
inventarios, costes que se aumentan a los gastos del periodo, y esto influye en el resultado. Se
trata de aplicar de forma inmediata o diferir los gastos de inventarios.

Los diferentes casos que se pueden dar son:

e Fl volumen de produccion es mayor que el de ventas: Al originarse un incremento
de los inventarios, el método del coste completo mostrara mayor utilidad.

e FEl volumen de produccion es menor que el de ventas: Disminuyen los inventarios,
gue se consumen a menor coste por el método del coste directo, luego éste reflejara
mayor utilidad.

e El volumen de produccién iguala al de ventas: El resultado es el mismo aplicando
cualquiera de los dos métodos.

e FEl volumen de producciéon es constante y las ventas variables: El resultado es
directamente proporcional a las ventas por ambos métodos.

e FE/ volumen de ventas permanece constante con fluctuaciones en el volumen de
produccion: Los resultados del método del coste completo seran proporcionales a las
variaciones en el volumen de produccién, mientras que el coste directo reflejara los
mismos resultados cada mes.
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9. La fijacion del precio del producto.

El precio es un elemento fundamental, de él se derivan las ventas y por lo tanto la
rentabilidad y la tasa de penetracion en el mercado. sin embargo, a mayor precio, mayor
rentabilidad, menores ventas y menor participacion en el mercado, con lo cual no todos los
objetivos son compatibles.

En la determinacidn del precio intervienen:
o El coste.

El coste es el elemento basico en la fijacién del precio, siendo actualmente el
método mas difundido el establecimiento de un margen sobre el coste. En la
siguiente figura se muestra la relacidon existente entre coste total, coste variable y
coste marginal.

La curva de costes totales tiene forma de ‘ese’, reflejando los rendimientos
decrecientes. En el primer tramo, desde 0 a XA, el producto crece en mayor
proporcion que los costes. En un segundo tramo, a partir de XA, los costes crecen
en mayor proporcion que los productos, cumpliéndose a partir de ahi la ley de los
rendimientos decrecientes.

Los costes fijos son independientes de la cantidad producida, mientras que los
costes variables si aumentan con la produccidn.

Asi, se definen los costes totales medios como los costes totales divididos por el
nivel de produccién, ocurriendo lo mismo para los costes variables medios y los fijos
medios.

El coste marginal es el incremento que experimentan los costes al aumentar el nivel
de produccion en una unidad mas

Para la fijacidon de precios nos basamos en dos puntos. El punto A, en el cual el
precio es igual al coste variable medio, con lo cual la pérdida total de la empresa
sera igual a los costes fijos. Este punto es el denominado punto de cierre, ya que a
la empresa le es indiferente producir o cerrar la planta, y es el punto de donde parte
la curva de oferta de la empresa.

El punto B es el punto en el cual son minimos los costes totales medios, y se
denomina punto de nivelacion. En este punto a corto plazo se cubre el coste fijo
total, es decir, el beneficio es nulo y la empresa esta nivelada.

De esta manera se pueden obtener los siguientes precios:

- El precio limite o precio umbral, es igual al coste directo. Es el precio por
debajo del cual la empresa no puede descender. Sélo es util en pedidos
excepcionales y cuando permite que la empresa pueda utilizar el 100% de su
capacidad de produccion y dar salida al exceso sin rebajar precios en su
mercado principal.

- El precio técnico es el correspondiente al punto muerto. Permite ademas de
la recuperacion del valor del producto la cobertura de los costes fijos en
funcion de un volumen de actividad.

Costedirecto + Cote fijo

Precio tecnico=
Ventasesperadas
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Este precio es el coste unitario total, sirviendo el nivel de actividad de base
para el reparto de los gastos fijos. Es util para determinar unos precios
minimos en funcién del volumen de ventas.

- El precio objetivo o precio suficiente, comprende ademas del coste directo y
la cobertura de cargas de estructura, una restriccion de beneficio, calculado
en relacion al capital invertido en la actividad. Se calcula siempre sobre el
volumen de actividad probable.

Costedirecto+ Cote ﬂJO+Tasaderenabilidadesperada- Capitalinvertido

Precioobjetivo=
Ventasesperadas Ventas esperadas

e La demanda.

Si la empresa fija los precios en funcién de la intensidad de demanda, los elevara
cuando esta sea alta y bajara cuando sea baja en un mercado con elevado niamero
de competidores y productos homogéneos.

Otra politica a seguir es la discriminacién de precios: vender un mismo producto a
precios distintos en funcion de los compradores, la versién del producto, el lugar o
tiempo en el que se efectua la venta...

Las empresas que cuentan con diversos productos pueden llevar a cabo estrategias
de compensacion de precios entre los mismos, por ejemplo:

- Aumentar los precios de aquellos productos cuya venta esté garantizada.

- Aplicar precios bajos para productos nuevos en busca de una buena penetracién
en el mercado.

- Aplicar precios altos para los nuevos productos e irlos disminuyendo a medida
que el producto se difunde.

e La competencia.
Otra estrategia a seguir es aplicar el precio de los competidores, la cual se utiliza en

mercados muy competitivos, en los cuales se considera que la variable precios es una
circunstancia exdgena a la empresa sobre la cual no se puede influir de manera directa.

www.laformacion.com - www.libroelectronico.net 18




Los costes en la produccidn Luis Arencibia Sanchez

10. El punto de equilibrio. Analisis del coste — volumen - beneficio.

El punto de equilibrio se alcanza cuando las ventas han cubierto los costes variables que
corresponden al volumen de produccion vendido y ademas todos los costes fijos del ejercicio.

Se trata pues de un analisis a corto plazo, donde es de vital importancia la separacion
entre costes fijos y variables.

También se puede definir como punto de equilibrio la cantidad de ventas que
proporciona un margen de contribucion exactamente igual a los costes fijos. a partir de dicho
punto el margen de contribucidon serd mayor que los costes fijos y antes de dicho punto
ocurrira lo contrario.

La grafica del punto de equilibrio, mostrada a continuacién, permite predecir cambios
probables en los ingresos y en los costes en relacion con los resultados o beneficios, siendo por
lo tanto Gtil para la toma de decisiones, control de costes, fijacién de precios.

INGRESOS

VENTAS
COSTES ZONA DE

BENEFICIOS

COSTES TOTALES

PUNTO DE
| _ EQUILIBRIO

I

COSTES FIJOS

1
;
DE PER- |
|
f
I
I

0 UNIDADES
VENDIDAS

Siendo:
P = el precio de venta unitario
E = el coste variable medio por unidad
X = la cantidad producida
Cf = los costes fijos para ese intervalo.

Entonces:
Coste total = Cf + E X
Ventas = P X
Beneficio = P X - (Cf + E X)

El punto de equilibrio se alcanza cuando el coste total es igual a los ingresos por las
ventas, es decir cuando el beneficio es nulo, luego:
Cf+EX=PX

De esta manera el punto de equilibrio se alcanza para un volumen de producciéon dado
por:
o
P-C

Se observa como cuanto mayores son los costes fijos, mas se tardara en alcanzar el
punto de equilibrio.

Sin embargo, para un determinado incremento de las ventas, la empresa que tenga
unos costes fijos mayores incrementara sus beneficios en mayor proporcion que la empresa
que tenga costes fijos menores. Es decir, que cuanto mayores sean los costes fijos, menor ha
de ser el incremento de ventas necesario para alcanzar un determinado incremento en los
beneficios. Es el efecto denominado apalancamiento operativo.
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Dado un volumen de ventas, el grado de apalancamiento viene dado por la siguiente
férmula:

Incremento debeneficio P.-Dx-C-Dx

— (P=
Gradode apalancamiento= Beneficio _Px-Cx-Cf__X (P-C)
Incrementode ventas Dx x-(P-C)-Cf
Volumende ventas X

El anélisis del punto de equilibrio presenta inconvenientes, debido a las dos hipdtesis de
linealidad en que se basa:

e Supone que el precio de venta unitario es constante para cualquier volumen de
produccion.

e Supone que el coste variable medio por unidad también es constante para cualquier
produccion.

Por lo tanto se ha de tener en cuenta al formular conclusiones que estas hipdtesis no
siempre corresponden a la realidad.
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11. Las amortizaciones técnicas como elementos del coste.

Cuando se hace alusién a los denominados costes no-monetarios se realiza una alusion
directa a las amortizaciones técnicas, constituyendo este aspecto un importante determinante
del coste de produccidén que es necesario analizar.

En primer lugar, es necesario identificar la expresion amortizacidon técnica o econdmica,
desligandola de los procesos de amortizacion financiera que suponen las devoluciones del
principal de las deudas financieras contraidas (préstamos, créditos, etc.).

El proceso de amortizacion técnica o econdmica viene a suponer el reflejo contable de la
pérdida de valor que sufren los bienes de equipos o activos fijos materiales incursos en los
procesos empresariales de produccidén, comercializacion y administracion.

Evidentemente, cada uno de esos procesos afecta a una fase de la formacidén del coste
de empresa, interesandonos aqui el directamente relacionado con el proceso productivo
propiamente dicho.

Existe, asimismo, un proceso de amortizacion que afecta a elementos del inmovilizado
material (patentes, derechos de traspaso, etc.) pero que no vamos a tratar aqui, aun cuando,
evidentemente, afectan al coste de empresa.

Los equipos e inmovilizados materiales aplicados a los procesos fabriles experimentan
una merma en su valor que puede venir determinada, entre otras cosas, por el uso (desgaste),
por el transcurso del tiempo (envejecimiento) o por la obsolescencia (técnica o estructural),
teniendo en cuenta que la obsolescencia es el fendmeno que afecta a los equipos productivos
mermando su valor no por el desgaste fisico, sino por haber sido superado su nivel técnico, o
por no estar adecuado a la demanda a cubrir o por los avances tecnoldgicos.

Esta pérdida de valor supone un coste efectivo para la empresa, aun cuando no
suponga una salida de caja o pago estricto.

De este modo se podria analizar el coste de produccién de la siguiente forma:

Coste de mano de obra: MO
Coste de materias primas: MP
Costes generales: CG
Costes monetarios: Cwm
Amortizacion: A
Coste de produccion; Cp

El precio de venta, como sabemos, viene determinado por el coste de produccion y el
beneficio que se desea alcanzar con la venta del producto fabricado.

Cuando la venta se realiza, en caja entran las unidades monetarias correspondientes al
precio de venta, saliendo de ella los costes monetarios comprometidos; en caja quedan, por
tanto, el beneficio obtenido y la amortizacion aplicada (esto constituye una de las versiones del
concepto de ‘cash-flow’).

Por lo tanto una de las cuestiones que es preciso establecer es como se capta y refleja
contablemente el proceso de amortizacion.

Hay que indicar que se pueden aplicar dos procedimientos amortizativos: directo e
indirecto.

e En el procedimiento directo, cada vez que se amortiza una parte de la inversion (o
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el gasto) el valor de ésta en el activo del balance disminuye en esa cuantia.

e En el procedimiento indirecto, las cuantias de las cuotas amortizativas van
conformando un fondo que contrarrestra el valor en activo del bien (valor histérico o
de adquisicidn), que no se altera en el balance. Este ultimo procedimiento sera el
aplicado al proceso de amortizacion que abordaremos.

Existen a tal fin diversos métodos de amortizacion para determinar la cuota de
amortizacion de cada ejercicio, cuya aplicacién depende de consideraciones de politica
econdmica empresarial y que pasamos a revisar seguidamente a partir de la siguiente
simbologia basica:

A Coste de adquisicion del equipo.
VR Valor residual estimado del equipo en el momento de adquirirlo.
n Vida util estimada (afios) del equipo.

1. Método de cuotas fijas o lineal.

Es el método mas sencillo, aun cuando es también el menos ajustado a la realidad del
proceso de desgaste que pretende captarse a través del proceso amortizativo.

La cuota se obtiene con la siguiente expresion.

2. Método del tanto fijo sobre el valor pendiente de amortizar.

Consiste en determinar un tanto ‘a’ que se aplicard a los valores pendientes de
amortizar en los periodos precedentes, comenzando con el valor de adquisicién (no se
considera el valor residual minorado).

C] =a-A]-_1
VR\"
| a=1_(_)
siendo A
Aj=A-(1-a)

Al final del proceso amortizativo quedara pendiente de amortizar el valor residual
estimado en un principio.

3. Método de los digitos o de Cole.

Se calcula la suma de los digitos indicativos del nimero de periodos de vida util
(1+2+3+ ... +n) y se procede, bien crecientemente o bien decrecientemente, como

sigue:
1
=————— (4-VR)
1424 3+..+n
2
=——(A-VR
© 1+2+3+...+n( )
cf=+~(A—VR)
714243+ 4n

Puede establecerse la siguiente formula recurrente para las cuotas crecientes:
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o4
¢ =2 Py (A-VR)

4. Método del doble declinante.

Se aplica sobre el valor de adquisicion; una vez alcanzado o aproximado el valor
residual se detiene el proceso amortizativo.

| o

S

2 J
siendo Aj =A~(1——)
n

5. Método de amortizacion por la produccion total estimada.

Es un método mas enraizado en la problematica de la formacién del coste de produccion
(contabilidad de costes), porque tiene en cuenta el proceso de desgaste debido al
volumen de produccién realizado en el periodo para determinar la cuota
correspondiente al mismo.

P = producciéon total del equipo en su vida til estimada (estimacion
efectuada por los peritos).
P; = produccion obtenida en el periodo j por el equipo.

P
C./=(A‘VR)‘7g

6. Método de amortizacion por el tiempo de duracién estimado.

El equipo puede contar con una estimacion de su duracion técnica (en horas
normalmente), realizandose la amortizacion del periodo en funcién de las horas
consumidas en el mismo.

H = duracion en horas estimada para el equipo.
H; = horas aplicadas en el periodo j.

¢ =(A—VR)~%

Existen otros muchos métodos de amortizacién, pero consideramos que los expuestos

son suficientes para captar la dificultad que entrafia la valoracidn monetaria de un proceso de

desgaste y merma de valor de los bienes de produccion. Esto ha hecho que Hacienda haya

establecido un método de amortizacién especifico para facilitar la correspondencia fiscal del
proceso de amortizacion.

En cualquier caso hay que indicar que la empresa puede amortizar sus equipos, en
principio, como considere oportuno; existe pues libertad de amortizacion.

No obstante, existe cierta restriccion a ese principio de libre amortizacion empresarial.
Por una parte, a efectos de su consideracion como elemento formativo del coste y, por tanto,
deducible de la base imponible del impuesto, Hacienda establece una cuota maxima,
expresada en porcentaje; todo lo que exceda de esa cuota maxima se considera saneamiento
de activo y sometible, por tanto, a gravamen.

Sin embargo, dado el interés social de la empresa, Hacienda vela por la no
descapitalizacion de la misma e impone una cuota minima de amortizacidon (mediante una
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expresion de la duracidon del equipo en afos) que impida, fundamentalmente, generar
beneficios ficticios mediante la improcedente amortizacién a la baja de los bienes del activo fijo
material, que origina la falta de capital a la hora de reponer los bienes al finalizar la vida util de
los mismos.
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